OBJECTIF
FORMATEUR

Pour les

TPk

Je vous
accompagne

DdEv., ta
boitc !

CREER ET DEVELOPPER
UNE ACTIVITE DE FORMATION

L

— Accueil tous publics (accessibilité aux
porteurs de handicap)

— Prérequis: Compétences dans son
domaine

— Public: Professionnels experts-
consultants

— En présentiel/ Distanciel

— En individuel

— Délais d'acces de 02 a 30 jours

— Nombre d’'heures : 35h_+ préparation et
passage de la Certification

Tarif: Tous financeurs: CPF, OPCO, FAF
France Travail, AGEFIPH, ...
Intra-entreprise: 1800 euros TTC

Renseignements et inscriptions:

06 93 06 00 17. Barbara REYNAUD @
. . . CONSEIL
conseilreunion974@gmail.com ng;ﬂon




Créer et mettre en place son activité de formation

Concevoir son offre de formation
Promouvoir et développer son activité de formation

Module 1: Créer et référencer son organisme de formation (14h),
Le marché de la formation

. Créer son premier programme de formation

. Les obligations & connaitre avant sa premiére formation

. Obtenir son numéro de déclaration et organiser ses démarches
. Les différentes possibilités de financement pour les apprenants

. La certification Qualiopi

. Référencer son offre chez France Travail

. Les obligations comptables

. Pérenniser son offre grace & une démarche qualité

10. Le suivi post-formation

11. Définir ses tarifs

12. Trouver un local pour sa formation

VoOoNOTL hOUNS

Module 2: Concevoir et animer une formation efficacement (14h)
1. Former un public d’adultes / professionnels

2. Concevoir une action de formation

3. Préparer sa formation

4. Les qualités a développer pour étre formateur

5. Les temps forts d’une formation
6
7
8

. Les méthodes d’animation d’une formation
. Evaluer et favoriser le transfert des acquis
. Le suivi post-formation

1. Introduction au webmarketing
2. Communiquer autour de son offre de formation
3. Obtenir des prospects pour sa formation

4. Gérer I’aspect commercial

Certificat « Créer et développer une activité de formation » enregistrée aupreés
de France Compétences sous le numéro RS6977

A l’issue de la formation, le stagiaire s’engage a passer I’examen préparant a la
certification.

Modalité d’évaluation : mise en situation professionnelle portant sur la mise en
place et le suivi d’une activité de formation avec soutenance orale et remise
d’un rapport. Le candidat a 15 jours de préparation avant la remise de ses écrits.
L’écrit est ensuite suivi d’une présentation orale de 20 minutes devant un jury.
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INFORMATIONS PRATIQUES

Certification “Création et développement d’une activité de formation”

Cette formation prépare & la certification “Créer et développer une activité de
formation” enregistrée & France Compétences sous le numéro RS6977 par I'organisme
certificateur Webmarketing & co’m.

Processus de candidature : afin de s’inscrire & la certification, le candidat devra
transmettre son dossier de candidature accompagné d’un CV & jour.

Le taux de réussite & 'examen des candidats ayant préparé la certification “Création et
développement d’une activité de formation” auprés de notre organisme de formation
CONSEIL REUNION 974 est de 100% (résultats année 2024).

PUBLIC CIBLE ET PREREQUIS / PROCESSUS
D’EVALUATION

La formation et la certification s’adressent & un public d’experts
et de consultants souhaitant transmettre leurs connaissances en
créant et commercialisant une offre de formation.

Prérequis : Avoir une expertise dans un domaine pour transmettre
ses connaissances et avoir une premiére idée d'offre de
formation & développer.

METHODE ACTIVE DES APPRENTISSAGES

Une formation en mode-projet !

Une théorie synthétisée pour un maximum de

mises en application de votre projet.

Les maitres mots sont l'interaction, la participation, I'exploration,
la recherche et la co-construction

LES AVANTAGES DE LA FORMATION

Un groupe réduit de participants pour favoriser les échanges
et le réseautage, le partage d’experiences et la collaboration
Un format intensif pour booster votre projet

Une formatrice expérimentée, bienveillante, & votre écoute
Un accueil pédagogique confortable
PADLET en ligne de ressources partagées

CONSEIL REUNION 974 @

Numeéro SIRET: 80532924000024 ﬁg&ag'ﬁ

Numeéro de déclaration d'activité: 04973171297 (La Réunion) 974


https://www.francecompetences.fr/recherche/rs/5134/
https://www.webmarketing-com.com/
Barbydol


LIEU DE LA FORMATION

Organisme de formation certifiée QUALIOPI depuis 2020
18 rue des Navigateurs - ZAC Les Trapézes

97434 Saint-Gilles-Les-Bains - La Réunion

Ou distanciel

ACCUEIL DES PERSONNES EN SITUATION
DE HANDICAP

Le référent handicap prendra en compte dés l’'inscription
du candidat sa situation de handicap, si celle-ci est
mentionnée. Il sera alors proposé au candidat un entretien
afin d’envisager avec lui les aménagements qui pourront
étre apportés.

Certificat de compétence professionnelle enregistrée
au répertoire specifique de France Compétences
délivrée par Webmarketing & co'm

Numéro RS6977

Modalités de I'évaluation certificative:

Le candidat a 15 jours de préparation avant la remise de ses
écrits. L’écrit est ensuite suivi d’'une présentation orale de 20
minutes devant un jury.

[;@ CONTACTEZ-NOUS

Nous sommes & votre disposition !

Animée par Barbara REYNAUD - Directrice
Tél 06 93 06 00 17- conseilreunion974@gmail.com
Conseil Réunion 974 - Objectif Formateur

) Ingénieure en formation / Formatrice / Jury FPA n
=L

| Certifiée “Formatrice Professionnelle d’Adultes”
Certifiée “Tuteur en entreprise”
Certifiée “Former dans le cadre d’une AFEST”

CONSEIL REUNION 974
Numéro SIRET: 80532924000024 Ty
Numeéro de déclaration d'activité: 04973171297 (La Réunion) 974


https://www.linkedin.com/in/barbara-reynaud-%E2%98%80%EF%B8%8F-0154b4190/
https://www.facebook.com/ObjectifFormateur
https://www.conseilreunion974.com/
https://www.objectif-formateur.com/

